
Спецпроекты от Самолет: 
от переговоров до 
успешного кейса



1-е место

46,5 млн м²

размер земельного 
банка в России

>600 тыс.

жители

объем текущего 
строительства 
по РФ и Европе

введено в 
эксплуатацию
10,2 млн м²

761
стоимость активов группы 
«Самолет»

млрд руб.
652,9
стоимость земельного 
банка

млрд руб.
40,4
стоимость бренда группы 
«Самолет»

млрд руб.

«Метр от Самолет»

Целепорт

Кухни с техникой и без

Каршеринг

Переезд без забот

Level up

ДМС

Авто по подписке

Как дела дома?

Шоурум 24/7



Структура
Подход к спецпроектам Оценка предложений

Запуск и определение 
эффективности

Кейсы, кейсы и ещё раз кейсы
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ПодходОбщий подход

Открыты к 
предложениями



Евгений 
Пшеничнов

ПодходОбщий подход

Открыты к 
предложениями

Алена
Михеева
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релевантность



Оценка предложений



ОценкаОценка предложений

1. Прошлый опыт сотрудничества (при наличии)



ОценкаОценка предложений

1. Прошлый опыт сотрудничества (при наличии)

2. Идея для спецпроекта



ОценкаОценка предложений

1. Прошлый опыт сотрудничества (при наличии)

2. Идея для спецпроекта

3. Фидбек от партнеров



ОценкаОценка предложений

1. Прошлый опыт сотрудничества (при наличии)

2. Идея для спецпроекта

3. Фидбек от партнеров

4. Прогнозируемые результаты



ОценкаОценка предложений

1. Прошлый опыт сотрудничества (при наличии)

2. Идея для спецпроекта

3. Фидбек от партнеров

4. Прогнозируемые результаты



Запуск и определение 
эффективности



Запуск

1. Коммуникация

Подготовка к запуску



Запуск

1. Коммуникация

2. Коммуникация

Подготовка к запуску



ЗапускПодготовка к запуску

1. Коммуникация

2. Коммуникация

3. Коммуникация



ЗапускПодготовка к запуску

1. Коммуникация

2. Коммуникация

3. Коммуникация



ЗапускПодготовка к запуску

1. Коммуникация

2. Коммуникация

3. Коммуникация

4. Улучшение условий



ЗапускПодготовка к запуску

1. Коммуникация

2. Коммуникация

3. Коммуникация

4. Улучшение условий

5. Подготовка материалов



ЗапускПодготовка к запуску

1. Коммуникация
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6. Старт!
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Однообразные 
рекламные 
размещения

Креативные 
коллаборации и 
спецпроекты



Кейсы, кейсы и ещё раз кейсы

Перформанс 
спецпроекты



Медийная реклама
Click-out на Wildberries

КейсыЯндекс Недвижимость
Партнерство с агрегаторами - 
стратегически важное размещение для 
Самолет, которое направлено на:

● Повысить узнаваемость посредством 
имиджевого партнерства

● Стимулировать продажи за счет 
увеличения видимости бренда

● Оптимизация расходов посредством 
пакетного выкупа

Показы Форматы Целевые 
обращения

Более 18 млн
Более 9 

эксклюзивных 
форматов

Более 10 тыс

Сделки

Более 130



Avito Кейсы

Показы Форматы Целевые 
обращения

Более 89 млн Более 20 
форматов Более 25 тыс

Сделки

Более 150

https://docs.google.com/file/d/1nXe-zY920TNB4tEC1zu6KAZGl1Ub5li0/preview


 КейсыDomClick

Целевые 
обращения Сделки

Более 3 тыс Более 80

Показы Форматы

Более 50 млн 14 эксклюзивных 
и 10 медийных



Кейсы, кейсы и ещё раз кейсы

Охватные
 спецпроекты



ЕДИНСТВЕННЫЕ, из вертикали недвижимости, 
смогли осуществить размещение на СБОЛ, 
благодаря партнерству с ДомКлик. Флайтовый 
спецпроект предполагался для решения 
нескольких ключевых задач:

Спецпроекты на агрегаторах
Заход на СБОЛ и расширение охватов

Захват новой аудитории через App СБОЛ

Вовлечь в коммуникацию 

Увеличить приток органических переходов на Домклик 
и лендинг Самолета

Показы Охват на 
агрегаторе

Переход на 
лендинг

~ 15 млн +70к +14%

КейсыСБОЛ



Цель: Прощупать аудиторию 
инвесторов и посмотреть на 
сколько интересны инвестиции в 
недвижимость
Всего размещено 10 медийных 
форматов по бизнес-классу 
Самолет.

КейсыMOEX - Московская биржа

Показы Ср. время на 
сайте

1,14 млн Более 4 мин



Повысить интерес аудитории к жилым комплексам 
бизнес класса от группы Самолет:

Интерактивный тест, который позволит определить насколько 
ты отчаянный путешественник или насколько быстро 
ты соблазнишься на возвращение домой — если у тебя невероятно 
комфортная квартира бизнес-класса от группы Самолет

Повысить узнаваемость 

Вовлечь в коммуникацию 

Стимулировать продажи

КейсыAviasales

Охват Участники 
розыгрыша

Пост вью 
сделки

~ 1 млн Более 20 тыс 2



В январе 2024 года первыми в рынке запустили и протестировали клик аут 
размещение на Wildberries

Медийная реклама
Click-out на Wildberries КейсыClick-out на Wildberries

Время на 
сайте

Целевые 
обращения

Более 2 мин 8

Показы CTR

Более 16 млн 0.16%



Медийная реклама
Click-out на Wildberries КейсыДетский Мир

Визиты на 
сайт

Время на 
сайте

ЦЗ

Более 40 тыс Более 2 мин

18

12 августа 2024 года первыми в рынке недвижимости запустили клик аут 
размещение на Детском мире



После успешного спецпроекта

Время двигаться к новым запускам!



СПАСИБО
ЗА ВНИМАНИЕ

@he1en_mikhey @Evgeniy_Pshenichnov


